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REJESTRACJA UCZESTNIKOW
OTWARCIE SEMINARIUM

Great Fundraising Organizations - wprowadzenie

Czym wyrdzniajg sie organizacje, ktére osiggaja najlepsze efekty w fundraisingu?
Jakie zachowania organizacyjne czynia je wyjatkowymi (Wielkimi Organizacjami
Fundraisingowymi)? Podczas pierwszej sesji seminarium zaprezentowane
zostang wyniki badania przeprowadzonego przez prof. Adriana Sargeanta

oraz prof. Jen Shang z Uniwersytetu Plymouth z 2013 roku, uzupelnione

o wyniki badan Action Research z ostatnich pieciu lat.

PRZERWA KAWOWA

Komunikacja fundraisingowa, ktora dziata

Niemal w kazdej organizacji tocza sie spory o to, jak powinny by¢ formutowane
komunikaty fundraisingowe. A co méwia fakty? W oparciu o wyniki wieloletnich
badan i praktycznych testéw zdefiniowane zostang kryteria, jakie musi spetni¢
komunikacja fundraisingowa, ktéra pozwoli zyska¢ jak najwiecej srodkéw.
Obalonych zostanie takze kilka popularnych mitéw na temat komunikowania sie
z darczyncami. Uczestnicy dowiedzg sie, jak tworza swoje komunikaty najbardziej
skuteczne organizacje.

Kultura organizacyjna i jej tworzenie

Wielkie Organizacje Fundraisingowe wktadaja wiele wysitku w ksztaltowanie
iutrzymanie odpowiedniej mieszanki kultur organizacyjnych: takiej, ktéra
pozwoli rozwing¢ fundraising, i takiej, ktére pomoze zachowac¢ jakos¢ oraz
spbjnos¢ dziatan organizacji. Podczas tej sesji uczestnicy przyjrza sie tematowi
kultur organizacyjnych sprzyjajacych efektywnemu fundraisingowi —jak je
tworzy¢ i sprawi¢, by wspoigraty ze soba.
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Na jaki problem odpowiada moja organizacja?

To jedno z kluczowych i najtrudniejszych pytan fundraisingu. Podczas krétkiej sesji
opartej na analizie studiéw przypadku pokazane zostanie znaczenie i specyfika
wyzwan zwigzanych z pytaniem o problem, jaki chce rozwigzaé nasza organizacja.

Skoncentruj swoje dziatania fundraisingowe

Organizacje, ktére koncentruja swoje wysitki, pozyskuja najwiecej srodkéw.

Ale jak sie koncentrowa¢ i na czym? Cwiczenie proponowane w tej cze$ci seminarium
dostarczy prostego, fatwego w uzyciu narzedzia pomagajacego prowadzi¢ fundraising
skoncentrowany na tym, co dla organizacji jest rzeczywiscie wazne.

PRZERWA KAWOWA

Darczynca w centrum uwagi

Organizacje, ktére inwestuja w odpowiadanie na potrzeby darczyncéw, pozyskujg
dwa razy tyle srodkéw co organizacje, ktére tego nie robia. Znajomos$¢ potrzeb
darczyncy jest wiec punktem wyjs$cia do skutecznego fundraisingu. Ten 30-minutowy
modut poSwiecony bedzie narzedziom, technikom, a przede wszystkim nastawieniu
fundraisera koniecznemu do tego, by wnikna¢ do serc i umystéw darczyncow.

Przywodztwo fundraisingowe

Co odréznia lidera fundraisingowego od ogélnego lidera organizacji? Przyjrzymy sie
temu zagadnieniu i postaramy sie spojrze¢ na nie z nowej perspektywy.

Doprawdy, lider fundraisingowy to szczegélny gatunek...

ZAKONCZENIE

® uwaca! Zajecia prowadzone sg w jezyku angielskim, bez ttumaczenia.

Alan Clayton

ekspert prowadzacy seminarium

Alan Clayton specjalizuje sie w ,Wielkim Fundraisingu” -

tak nazywa pozyskiwanie Srodkéw na duzg skale, zapewniajace
zrownowazony wzrost dzieki zaangazowaniu darczyncéw
szczerze wierzacych w misje wspieranej organizacji.

Alan kieruje Alan Clayton Associates, firmg Swiadczaca ustugi
szkoleniowe i konsultingowe z zakresu fundraisingu w Europie,
Stanach Zjednoczonych, Australii, Nowej Zelandii i Afryce
Potudniowej. Wczesniej sam aktywnie zajmowat sie
pozyskiwaniem $rodkéw w brytyjskich organizacjach.

Jako konsultant, coach, dyrektor kreatywny pracowat

z 350 organizacjami non-profit na §wiecie. Specjalizuje sie

w tematyce kreatywnosci, zachowan emocjonalnych,

rozwoju zespoléw i zarzgdéw oraz analizy darczyncéw.

W wolnym czasie chodzi po gérach, gra w golfa lub ptywa
jako skipper na jachtach motorowych. Ma reputacje tego,
ktéry mowi rzeczy, jakich inni nie majg odwagi powiedziec.
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