Praktycznie
o fundraisingu

X Spotkanie
FAOO

Konferencja FAOO

Jakiego darczyncy potrzebujemy?

Gdzie go znalez¢?

Jak tworzy¢ skuteczne komunikaty fundraisingowe?
Jak mierzy¢ i ocenia¢ fundraising?

9.00-9.30
9.30-9.45
9.45-11.00

11.00-11.30
11.30-11.50

11.50-12.10

12.10-12.30

12.30-13.15
13.15-14.15
14.15-15.00

15.00-15.20

15.20-15.40

15.40-16.00

FAO®

/6 czerwca 2019

Warszawa, ul. Sapiezynska 10a
Sala konferencyjna im. J. Turowicza

REJESTRACJA
OTWARCIE KONFERENC]I

A new ambition

Alan Clayton
Alan Clayton Associates, The Inch, Loch Ness (Wielka Brytania)
[Prezentacja w jezyku angielskim, bez ttumaczenia]

PRZERWA

Kim sg kluczowi darczyncy i jak do nich dotrzec?
Marta Wrébel
Stowarzyszenie Zydowski Instytut Historyczny w Polsce

Automatyzacja fundraisingu - piesn przyszlosci czy koniecznos¢?
Tomasz Mazurek
Fundacja JiM

Analiza potrzeb i strategia komunikacji - jak to robi¢ madrze?
Iwona Duda
Fundacja Sarigato

Aktywno$¢ grupowa o charakterze edukacyjnym
LUNCH

Fundraising for your cause with Facebook
Aibhinn Kelleher

Social Good at Facebook, Londyn (Wielka Brytania)
[Prezentacja w jezyku angielskim, bez ttumaczenia]

Czy statystyka pomoze nam w planowaniu kampanii?
Aleksander Pawlowski
ALIVIA - Fundacja Onkologiczna

O nieoczywistych drogach docierania do darczyncow
tukasz Kosciuczuk
Fundacja Rak'n'Roll - Wygraj zycie

ZAMKNIECIE KONFERENC]I

Program
Edukacji
Fundraisingowej

PoLSKO-AMERYKANSKA

Fundacja Akademia
Funbpacja WorLNoOScCI

Organizacji Obywatelskich

@ o



Prezentacje

9.45-11.00
A new ambition

Aby odnies¢ sukces w fundraisingu potrzebni sg
zaangazowani i lojalni darczyncy oraz determinacja

i skupienie na kwestii pozyskiwania funduszy catego
zespotu organizacji. Od czego zaczgé zmiane w fundacji
i stowarzyszeniu, aby to osiggnaé? Jak swoja finansowa
niezalezno$¢ budowaty najbardziej innowacyjne marki
sektora non-profit? Kto moze by¢ pionierem,

ktéry wyprowadzi organizacje z zamknietego kregu
finansowych ograniczen i biurokratycznej mitregi?
OdpowiedZ na to pytanie zna Alan Clayton, ktéry swoéj

model profesjonalnego pozyskiwania funduszy Gosc¢ specjalny:

Great Fundraising zbudowat analizujgc ponad 300 Alan Clayton
przykladéw kampanii i dziatan skierowanych Alan Clayton Associates,
do darczyncéw na catym Swiecie. The Inch, Loch Ness

[Prezentacja w jezyku angielskim, bez ttumaczenia] (Wielka Brytania)

11.30-11.50
Kim sa kluczowi darczyncy
i jak do nich dotrzec?

Muzeum Historii Zydéw Polskich POLIN powotano w formule
partnerstwa publiczno-prywatnego. Na utworzenie placowki
Stowarzyszenie Zydowski Instytut Historyczny w Polsce — inicjator
i wspoétzatozyciel Muzeum - zebralo od darczyncéw prywatnych

i instytucjonalnych 165 milionéw zt. Od otwarcia muzeum ZIH
kontynuuje dziatalno$¢ fundraisingowg na jego rzecz, pozyskujac
fundusze na programy edukacyjne, wystawiennicze i kulturalne.

Zaproszony gos¢:

Marta Wroébel Eacznie, od 2015 roku, stowarzyszenie pozyskato ponad
Stowarzyszenie Zydowski 30 miliondéw zi, w przewazajacej czeSci od darczyncéw prywatnych.
Instytut Historyczny Jakie s3 motywacje kluczowych darczyncéw? Jak buduje sie z nimi
w Polsce dtugotrwatle relacje? Jakich narzedzi uzywag, by skutecznie
komunikowa¢ swoje projekty?
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11.50-12.10
Automatyzacja fundraisingu -

° s, o » [ ] s o
piesn przysztosci czy koniecznosc?
Jesli chcemy komunikowac sie z duzymi grupami darczyncéw,
to potrzebujemy narzedzi i systeméw, ktére pomoga nam
wystac spersonalizowany list z prosbg o wptate, zarchiwizuja
informacje o przekazanej darowiznie czy przypomng o wysytce
podziekowania do naszego dobroczyncy. Czy warto iS¢ krok dalej
- i pomysle¢ o szerszej automatyzacji? Jakie procesy mozna i nalezy
Zaproszony gosc: automatyzowac? Dlaczego to pomaga w pracy?

Tomasz Mazurek Jakie zadania warto powierzy¢ podwykonawcom i jak ich znalez¢?
Fundacja JiM Jakie sg koszty i korzysci takiego podejscia i kiedy sie ono optaci?

ity

12.10-12.30
Analiza potrzeb i strategia
komunikacji - jak to robi¢ madrze? v

Co powinni$my wiedzie¢ o potencjalnych darczyncach, aby przygotowac %
odpowiedni przekaz? Jak ich segmentowac i dopasowywac do nich
komunikaty? Dlaczego sam zasieg kampanii nie jest wystarczajacy,
aby dotrze¢ do darczyncéw i niezbedna jest strategia?

O kampaniach opartych na dobrych i ztych analizach odbiorcéw
opowie szefowa Fundacji Sarigato. Organizacja prowadzi
najpopularniejsza w Polsce akcje pomocy bezdomnym psom i kotom -
karmimypsiaki.pl oraz projekt Szkota 3.0, ktéry zapewnia dzieciom
dostep do nauki programowania i robotyki. Zaproszony goéé:

Iwona Duda
Fundacja Sarigato

14.15-15.00
Fundraising for your cause
with Facebook

Czy krawcowej spod Gdanska udatoby sie zebra¢ 16 mln zt w tydzien
bez prostego narzedzia, jakim jest Facebook Donate Button? Jak oceniaja
funkcjonowanie ,guzika do darowizn” pracownicy spotecznosciowego
serwisu, ktéry ma ponad 2 miliardy zarejestrowanych uzytkownikow?
Social Good at Facebook, Czy planuja udostepniaé organizacjom dane kontaktowe darczyfcéw?
Londyn (Wielka Brytania) Na tei inne pytania odpowie go$¢ specjalny z Londynu - cztonkini
»Social Good at Facebook”, utworzonego przez internetowego

giganta zespotu w 2015 roku, ktérego zadaniem jest wdrazanie
rozwigzan technologicznych wspierajacych pozyskiwanie funduszy
oraz promocje organizacji dzialajacych na rzecz pozytku publicznego.
[Prezentacja w jezyku angielskim, bez ttumaczenia]

Gosc¢ specjalny:

Aibhinn Kelleher
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15.00-15.20
Czy statystyka pomoze nam

w planowaniu kampanii?
Mlodg kobiete przesladuje przerazajacy potwor, ktory wytania sie
z ciemnosci. Nowy horror? Nie. To nowa odstona kampanii
spotecznej, ktorej celem jest przekonanie Polakéw, ze solidarnosé
z chorymi moze by¢ bezcennym wsparciem. Jakie sg korzysci
i koszty komunikacji, ktéra radykalnie odbiega od stereotypowej
formy apelu o wsparcie? Jak sprawdzic jej skuteczno$¢?
Jak wykorzysta¢ do tego analize statystyczna: czym sg korelacje,
estymacje i prognozy oraz jak uzywac ich w procesie planowania
fundraisingu? Zaproszony gosc:

Aleksander

Pawlowski
ALIVIA -
Fundacja Onkologiczna

15.20-15.40
O nieoczywistych drogach
docierania do darczyncow

Czy organizacji, ktéra pomaga ludziom chorym na raka,
wypada komunikowac sie z darczyncami za pomocg butelek
z piwem? Do kogo trafig takie komunikaty, jak:
,Nie ma Rak’'n’'Rolla bez Was” albo , Nie ma Rak'n’'Rolla
Zaproszony gosc: bez procentéw”? Czy to prawda, ze oprocz pieniedzy, kampania
tukasz tego typu przynosi ,terapeutyczny rezultat”? Czy aktualni

s e darczyncy Fundacji Rak'n’Roll wcigz pamietajg legendarna
Kosciuczuk kampanie z 2012 roku: ,Zbieramy na cycki, nowe fryzury
Fundacja Rak'n'Roll -

idragi”?
Wygraj zycie
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