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Informacje

o kursie

Jaki jest cel kursu?

Kurs organizowany przez Fundacje Akademia
Organizacji Obywatelskich stuzy wzmocnieniu
kompetencji potrzebnych do wypracowania
strategii pozyskiwania §rodkéw oraz prowa-
dzenia biezacych dziatan fundraisingowych
skierowanych na wzmacnianie stabilnosci

i potencjatu finansowego organizacji.

Kurs rozwinie potrzebne kompetencije,

nie bedzie jednak warunkiem wystarczajacym
do tego, by stworzy¢ i wdrozy¢ optymalng

dla danego stowarzyszenia czy fundacji
strategie pozyskiwania srodkéw. Wiele zalezy
od tego, jaka range procesowi wzmacniania
funkcji fundraisingu nada kierownictwo
organizacji — jakie zasoby, w jakim czasie
bedzie sktonne przeznaczy¢ na ten cel.

Takze od zrozumienia, iz uzyskanie
pozadanych efektéw wymaga na ogét
regularnych, dlugookresowych wysitkow

i pracy zespotowej.

Dla kogo przeznaczony jest kurs?

Kurs adresowany jest do os6b odpowiedzial-
nych za fundraising (moga to by¢ zaréwno
fundraiserzy, jak i cztonkowie zarzadéw)

w lokalnych organizacjach majacych swoja
siedzibe poza duzymi osrodkami miejskimi.
Organizacje takie powinny dziataé przynaj-
mniej pelne dwa lata, dysponowac budzetem
i statym zespotem. Osoba zglaszajaca sie do
udziatu w kursie musi mie¢ minimum roczny
staz pracy zwigzanej z pozyskiwaniem
Srodkéw w organizacji zgltaszajacej i na state
z nig wspéipracowac jako pracownik lub
platny wspéipracownik. Do udziatu w kursie
nie beda przyjmowani wolontariusze.

FAOO®

Jaki jest program kursu?

Kurs realizowany jest w formule
blended-learningu taczacej szkolenia
stacjonarne z naukg online i wykonywaniem
indywidualnych zadan wdrozeniowych.

W jego sktad wchodza:

» 4 dwudniowe szkolenia stacjonarne poswie-
cone takim tematom, jak Zrédia i metody
pozyskiwania Srodkéw, elementy prawa dla
fundraisera, pozyskiwanie srodkéw od oséb
indywidualnych, marketing i komunikacja
w fundraisingu, planowanie kampanii
fundraisingowej, i innym.

« 4 szkolenia e-learningowe przeznaczone
do samodzielnej nauki.

» Indywidualne konsultacje i wykonanie
4 zadan zaliczeniowych.

» 2 webinaria (otwierajace i konczace kurs).

UWAGA!

W zwigzku z sytuacja pandemiczng FAOO
zastrzega sobie prawo do organizacji zajeé
w formie zdalne;j.

Jak sie zglosi¢ do udziatu w kursie?

Osoby chcace wzig¢ udzial w kursie musza
spetni¢ formalne warunki uczestnictwa,
wypelni¢ dostepny na stronie www.faoo.pl
formularz zgloszeniowy online i wystaé

w terminie do 15 marca 2021 roku.

Wyniki rekrutacji zostang ogloszone

22 marca 2021 roku.
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Program

Webinarium
otwierajace Szkote
» Wprowadzenie do tematyki Szkoty S ZkOlenle e
. : o : 5-6 maja 2021
» Program i organizacja nauczania . .
» Wystapienie goscia specjalnego Metody 1 techniki
« Dlaczego warto ukonczy¢ pozyskiwani a Srodkéw
Szkotle i jak to zrobic? .
oraz ich prawne
uwarunkowania
Prowadzacy:

Magda Sadlowska, Grzegorz Wiaderek

DZIEN 1.

SZkOlenle Od kogo i jak mozna pozyskiwacé
14-15 kwietnia 2021 drodki?
Wprowadzenie do fundraisingu. * Pozyskiwanie srodkéw od oséb
Gdzie jest i czego potrzebuje indywidualnych (np. tradycyjne
i . g wysylki, organizacja wydarzen,
moja organizacja? zbiérki do puszki, 1% podatku)
Prowadzacy: « Pozyskiwanie srodkéw od firm
Andrzej Pietrucha, Lidia Kuczmierowska (prosby o darowizny finansowe
lub rzeczowe, umowy sponsorskie,
» Mapa poje¢ zwigzanych z fundraisingiem odpisy od pensiji, ustugi reklamowe)
—jakie obszary kompetencyjne oraz dotyczace - Pozyskiwanie érodkéw przez internet
zasobdw i proceséw wigzg sie z pozyskiwaniem (strony organizacji, crowdfunding,

Srodkéw na dziatalnosé?

e-mailingi)
« Mity i fakty o fundraisingu ze Zrédel prywatnych

- czy moja organizacja jest w stanie zaangazowacé
darczyncéw indywidualnych i/lub firmy ABC prawa dla fundraisera
do wspolpracy? « Ulgi podatkowe dla darczyhcéw

» Fundraising niejedno ma imie - o réznych indywidualnych i dla oséb prawnych
podejsciach do pozyskiwania srodkéw » Ochrona danych osobowych

» Modele finansowania organizacji - « Zbiérki publiczne, loterie i aukcje
wady i zalety ré6znych rozwigzan » Crowdfunding

» Mozliwe zr6dia pozyskiwania srodkéw. * Umowy w fundraisingu:
Ocena poszczeg6lnych zrédet darowizny, sponsorskie

» Ocena obecnie realizowanej strategii » Prawne aspekty pozyskiwania
fundraisingowej. Ocena struktury przychodéw z 1% podatku
przychodéw mojej organizacji * Sprawozdawczos¢

« Cele fundraisingu - jak je formulowaé?
Zadanie nr 2

Zadanie nr 1 Ocena prawnych aspektéw zastosowania
Analiza obecnej strategii finansowania wybranych metod pozyskiwania §rodkéw
organizacji i sformutowanie rekomendacji w mojej organizacji lub opis wdrozenia
(lub celéw fundraisingowych). wybranej metody fundraisingowej.

"O‘ Szkota Fundraisingu FAOO + VIEDYCJA -+ Kurs specjalistyczny



Program

Szkolenie e

9-10 czerwca 2021
Marketing i komunikacja

w fundraisingu

Prowadzacy:
Lidia Kuczmierowska, Piotr Henzler,
Marcin Zukowski

Marketing fundraisingowy

» Podstawy marketingu dla fundraisera

» Co powinniSmy wiedzie¢ o darczyncy?
Darczynca jako klient organizacji

» Segmentacja darczyncow
- rodzaje segmentacji, wybor
strategicznych segmentéw

« Co to jest fundraising mix?

Szkolenie

30 czerwca - 1lipca 2021
Planowanie kampanii

fundraisingowej

Prowadzacy:
Andrzej Pietrucha, Zofia Kwolek

 Po pierwsze: opracuj przypadek
do wsparcia

» Elementy planu kampanii

« Przyklady kampanii, ktére sie udatly
iktére sie nie udaty. Dlaczego?

» Opracowanie planu kampanii krok
po kroku

» Komunikacja w kampanii.
Jak stworzy¢ dobry apel o wsparcie?

» Na co zwréci¢ uwage, opracowujac
budzet i harmonogram?

Zadanie nr 4
Opracowanie zalozen planu kampanii

fundraisingowej.
Promocja i komunikacja
dla fundraiserow i fundraiserek
 Zalozenia strategii komunikacyjnej
dla pozyskiwania srodkow
» 0d segmentacji do komunikacji.
Grupy odbiorcéw i taktyki komunikacyjne.
» Kanaly i narzedzia komunikacji online i offline.
Przeglad i przyktady zastosowania
« Jak tworzy¢ komunikaty fundraisingowe,
by zwiekszy¢ ich skutecznos¢?

Podstawy komunikacji
fundraisingowej w internecie
» Podstawowe kanaly i narzedzia
do komunikacji online z darczyficami
« Jak wykorzysta¢ media spotecznoSciowe
do fundraisingu?

Webinarium
zamykajace Szkote

» Wnioski z oceny planéw

opracowanych przez uczestnikéw
—lekcje do zapamietania

« Co dalej po kursie? Kilka wskazéwek
wdrozeniowych i dotyczacych
dalszego rozwoju

Zadnie nr 3  Zakonczenie Szkoty

Opracowanie analizy darczyncéw
(segmentacja).
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Harmonogram O ¢
Szkoty

WEBINARIA I SZKOLENIA DATY

Webinarium 26 marca 2021,
otwierajace Szkote godz.11.00
e Szkolenie 14-15 kwietnia 2021
9 Szkolenie 5-6 maja 2021
e Szkolenie 9-10 czerwca 2021
G Szkolenie 30 czerwca - 1lipca 2021
Webinarium 6 wrzesnia 2021,
zamykajace Szkote godz. 11.00
INFORMACJE ORGANIZACYJNE
Szkolenia stacjonarne organizowane beda
w Srody oraz w czwartki w nastepujgcych
godzinach:
* pierwszy dzien — godz. 10.30-18.00, UWAGA!

e drugi dzien - godz. 8.30-16.00.
W zwigzku z sytuacjg pandemiczng
FAOO zastrzega sobie prawo

do organizacji zaje¢ w formie zdalne;j.
W przypadku koniecznosci realizacji
szkolen online Organizator moze
skroci¢ czas zaje¢ w terminie
przewidzianym w harmonogramie
Szkotly Fundraisingu przy
jednoczesnym zaplanowaniu
dodatkowych spotkan, o charakterze
uzupelniajacym, w innym terminie.

Kazdego dnia przewidziana jest przerwa na lunch
oraz dwie przerwy na kawe.

Oba webinaria - otwierajgce i zamykajgce Szkote —
rozpoczna sie o godz. 11.00 i potrwaja okoto godziny.

Szkolenia stacjonarne odbywac sie bedg w Warszawie.

Webinaria zorganizowane zostang przez specjalny
system, do ktérego dostep online zapewni FAOO.

Materialy e-learningowe wykorzystywane w Szkole
znajdowac sie bedg na platformie Kursodrom
(www.kursodrom.pl).

Decyzja, czy zajecia bedg organizowane
w formie stacjonarnej, czy zdalne;j,
zaleze¢ bedzie od aktualnej sytuacji
epidemiologicznej i powszechnie

Eaczny szacowany czas, jaki uczestnik powinien obowiazujacych regulacii.

przeznaczy¢ na nauke, wynosi ok. 100 godzin
dydaktycznych, w tym 64 godziny na szkolenia
stacjonarne oraz ok. 40 godzin na nauke online

iwykonywanie zadan zaliczeniowych. -
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Kadra Szkoty

Piotr Henzler

Socjolog, trener i superwizor. Autor i realizator
programéw edukacyjnych dla organizacji poza-
rzadowych i instytucji publicznych. Wczesniej
dziennikarz, redaktor naczelny portalu Pracuj.pl.
Autor i twérca materialéw reklamowych, promo-
cyjnych i informacyjnych dla mediéw elektro-
nicznych i organizacji pozarzadowych. Cztonek
zespotu FAOO.

Lidia Kuczmierowska

Absolwentka PW, SGH oraz studiéw MBA

w Akademii KoZminskiego. Doktorantka zarza-
dzania. Superwizorka Stowarzyszenia Treneréw
Organizacji Pozarzagdowych STOP. Ma 20-letnie
doswiadczenie w prowadzeniu szkolen i doradz-
twa w kraju i za granicg. Przez blisko 20 lat praco-
wata na kierowniczych stanowiskach w organiza-
cjach pozarzadowych i w biznesie. Specjalizuje sie
w tematyce zarzadzania. Prezeska FAOO.

Zofia Kwolek

Wieloletnia szefowa komunikacji w UNICEF,
odpowiedzialna m.in. za angazowanie
ambasadoréw oraz wsparcie fundraisingowych
kampanii. Obecnie koordynuje pozyskiwanie
funduszy ze zrédet prywatnych w Polskim
Centrum Pomocy Miedzynarodowej. W krétkim
czasie przygotowala nowg strategie komunikacji
w organizacji i zrealizowatla z sukcesem wiele
fundraisingowych kampanii.

Andrzej Pietrucha

Trener i ekspert ds. fundraisingu. Absolwent
historii na Uniwersytecie Warszawskim, Chari-
ty Marketing and Fundraising w Cass Business
School w Londynie oraz Szkoly Treneréw Organi-
zacji Pozarzadowych STOP. Od 20 lat zwigzany

z organizacjami pozarzgdowymi. Czlonek Stowa-
rzyszenia Treneréw Organizacji Pozarzagdowych
STOP. Pracowat dla Fundacji Wspélna Droga,
Fundacji ITAKA, Fundacji BOS, od 2014 roku
czlonek zespotu FAOO.

Magda Sadtowska

Fundraiserka i menedzerka. Przez ostatnie 10 lat
wspolpracowata m.in. z Amnesty International
Polska, Watchdog Polska, Fundacjg Dajemy Dzie-
ciom Site (d. Fundacja Dzieci Niczyje) i innymi.
Ma doSwiadczenie zaréwno w dziataniach
strategicznych, jak i realizacji projektow
wykorzystujacych fundraising Face to Face,
Door to Door, kampanie telemarketingowe,
kampanie online i akcje mobilizujace.

Grzegorz Wiaderek

Prawnik. Cztonek zarzadu i wspéizatozyciel
Instytutu Prawa i Spoteczenstwa. W latach
1999-2011 koordynator Programu Prawnego
Fundacji Batorego. Wczes$niej przez cztery
lata byt pracownikiem Bankowego Funduszu
Gwarancyjnego. Autor publikacji z zakresu
prawa cywilnego, prawa dotyczacego organizacji
pozarzadowych i innych. Ekspert w zakresie
oceny wnioskéw o dotacje w ramach réznych
programéw grantowych. Ma bogate
doswiadczenia doradcze i szkoleniowe.

Marcin Zukowski

Uwaza sie za ,,cyfrowego tubylca”. Marketer,
szkoleniowiec, prelegent i wykladowca.

Ekspert social media. Autor dwoch bestselleréw
- ,Twoja firma w social mediach” oraz

»Iy W social mediach”. Wspétpracowat z takimi
firmami jak PKO BP, Medicover, Unilever, Maspex.
Przez pie¢ lat prowadzil Stowarzyszenie MtodaRP
aktywizujace mtodych ludzi na polu polityki,
gospodarki i kultury. Pisze, komentuje i doradza
w zakresie e-marketingu mediom, firmom
iinstytucjom.
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PoLSKO-AMERYKANSKA
Funbpacja WoLNoOScCI

Szkota Fundraisingu FAOO

jest organizowana w ramach
Programu Edukacji Fundraisingowej,
dzieki wsparciu Polsko-Amerykanskiej
Fundacji Wolnosci.

. . Fundacja Akademia
Organizacji Obywatelskich

Organizatorem kursu

jest Fundacja Akademia Organizacji Obywatelskich
ul. Krélowej Marysieniki 48, Warszawa

tel. 664 098 691, e-mail: faoo@faoo.pl
www.faoo.pl



